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Đề bài: Quy trình định giá một căn nhà để bán

1. Nhiệm vụ định giá bất động sản:

· Đặc điểm của bất động sản: 

· Mục đích định giá:

· Yêu cầu của khách hàng:

· Những điều kiện hạn chế và ràng buộc trong xác định đối tượng định giá:

· Thời điểm định giá:

· Xác định nguồn dữ liệu cần thiết cho định giá:

· Xác định cơ sở giá trị của bất động sản:

· Lập kế hoạch định giá:

2. Khảo sát hiện trường và thu thập thông tin bất động sản:

· Khảo sát hiện trường:

· Vị trí bất động sản:

· Chi tiết bên ngoài căn nhà:

· Chi tiết bên trong căn nhà:

· Thu thập thông tin:

· Thông tin chung:

· Thông tin về bất động sản mục tiêu và các bất động sản so sánh:

3. Phân tích thông tin về bất động sản:

4. Lựa chọn phương pháp định giá bất động sản:

5. Xác định giá bất động sản:

6. Lập hồ sơ và chứng thư định giá:

( Lập theo mẫu có sẵn)

Đề cương bạn đang xem tại Thuvienluanvan.com được trích dẫn từ bản nội dung đầy đủ.
Quý độc giả nào có nhu cầu tham khảo toàn bộ nội dung có thể đặt mua tài liệu này từ thư viện.

Vui lòng truy cập tại đây: http://thuvienluanvan.com/datmua.php (Bấm Ctrl vào link để xem)
Xin chân thành cảm ơn quý độc giả đã quan tâm đến thư viện trong thời gian vừa qua.

Thông tin liên hệ:  

Hotline: 093.658.3228 (Mr.Minh) 
Điện thoại: 043.9911.302

Email: Thuvienluanvan@gmail.com
Hệ thống Website:

http://thuvienluanvan.com
http://timluanvan.com
http://choluanvan.com
http://kholuanvan.com
Hệ thống Website :             
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http://thuvienluanvan.com

Hotline trực tiếp: 093.658.3228 (Mr. Minh)
http://timluanvan.com
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